
 

(Volume horaire indicatif par semaine) 
 

Enseignement général :   12h30 

 

• Français, Histoire-Géographie, 4h00 

Éducation à la citoyenneté 

• Deux langues vivantes  3h30 

• Mathématiques   1h30 

• Arts appliqués   1h00 

• E.P.S     2h30 

 

Enseignement Professionnel :  14h00 

 

• Bloc Professionnel 1   3h00 

• Bloc Professionnel 2   6h00 

• Bloc Professionnel 3   2h00 

• Économie – Droit   1h00 

• Co-Intervention   2h00 

• Prévention-Santé-Environnement 1h00 

• Accompagnement Renforcé 3h00 

 

 

 

 

Le Baccalauréat Professionnel MCV se fait en 3 

ans dont 22 semaines de stage réparties sur 

les 3 années : 

• 6 semaines en Seconde 

• 8 semaines en Première 

• 8 semaines en Terminale 

Après un Bac Pro MCV, l’élève peut 

• Entrer dans la vie active  

• Poursuivre des études vers un : 

 BTS Négociation Digitalisation Relation 

Client 

 BTS Management Commercial 

Opérationnel 

 BTS Banque, Professions Immobilières, 

Communication 

 

 

 

 

• Bonne présentation 

• Sens du contact et de la communication 

• Amabilité, patience 

• Qualités d’animation 

• Dynamisme et sens de l’organisation 

• Esprit d’initiative 

• Goût du travail, bonne résistance 

• Accueillir et conseiller le client 

• Vendre et fidéliser dans un cadre 

omnicanal 

• Assurer la présentation marchande des 

produits 

• Animer un point de vente avec des 

actions promotionnelles 

• Développer des connaissances dans le 

cadre juridique 

• Assurer le suivi des ventes 

• Gérer l’approvisionnement 

• Effectuer des tâches administratives 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 

 

 
 

 

 
 

      05 62 62 30 46 

 05 62 62 01 80 

 0320030J@ac-toulouse.fr 

http://clement-ader.entmip.fr/ 

 
 

 
• Si vous avez le sens du contact 

• Si vous vous adaptez facilement 

• Si vous êtes dynamique et motivé 

 

   Nous vous invitons à rejoindre cette filière 

 

 

 

 

  


